2EME VAGUE - Préface « Engagement abattants et accessoires WC"
Madame, Monsieur,
Notre collection a été profondément revue, de manière à intégrer un certain nombre d'améliorateurs :

· Une sélection des produits en terme de cahier des charges techniques et de coloris,
· Un repositionnement tarifaire significatif du segment cœur de gamme (abattant MDF à moins de 20 euros TTC), correspondant aux offres des enseignes concurrentes,
· Un traitement marketing de notre collection s'appuyant sur la déclinaison de la charte ".B Home" déjà déclinée dans plusieurs familles de produits du rayon sanitaire,
· Un merchandising soigné obtenu grâce à l'utilisation de tablettes spécifiques (salon de Villepinte septembre 2012), venant renforcer l'esprit "boutique" de notre univers accessoires,
Les améliorateurs économiques ont été obtenus grâce à la validation du dossier de sourcing direct MBI, pour tous les produits "mono-couleur" : polypropylène, MDF, Thermodur et bois compressé (abattants et accessoires).
Vous connaissez les contraintes que nous imposent le grand import, aussi, les quantités ont été réservées aux magasins qui ont choisi de suivre la collection.
Nous avons décidé d’ouvrir une 2eme vague de livraisons : nous vous proposons de vous engager sur ce dossier en remontant vos commandes à la centrale jusqu’au 13/02/2013, les livraisons seront effectuées par MB LOG à compter du 19 juin, merci de préciser en commentaire sur votre commande la date de livraison souhaitée.
Le dossier stratégique, économique et merchandising est disponible sur MB OFFICE dans la rubrique « MB PLANO » - « Sanitaire » - « Abattants et accessoires WC ».
Pour information, le dossier d'engagement concerne exclusivement les produits à marque propre ainsi que l'agencement spécifique.
Nous restons bien sûr à votre disposition pour toute question complémentaire.
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